CORRIERE DELLA SERA

I CASO LOMBARDIA, ’EURO E LE IMPRESE

SECESSIONE
SILENZIOSA

di DARIO D1 VICO

1 copyright ¢ dellex
governatore Riccar-
do Illy che per primo

... parld di «secessione

dolce», di un processo len-

to e graduale di separazio-

ne, prima psicologica e

poi politica. Illy si riferiva

al sentimento delle popo-
lazioni del Nord verso i de-
stini del Paese, ma il suo
ossimoro calza a pennello
oggi per descrivere lo sta-
to d’animo degli imprendi-
tori italiani di fronte all'in-
cancrenirsi della crisi poli-
tica. L'anticipo di federali-
smo richiesto da Emma
Marcegaglia, al di 1a della
valutazione tecnica sulla
bonta e lo stato di avanza-
mento della legge 42, ha
questa valenza. E la presa
d’atto della divaricazione
tra gli interessi e le aspet-

tative del mondo delle im-

prese e le preoccupazio-

ni/priorita coltivate dai
professionisti della politi-
ca. Sara un caso, ma oggi

il tavolo della concertazio-

ne non si riunisce nel pa-

lazzo del governo bensi
nella sede dell' Associazio-
ne bancaria. Nessun poli-
tologo avrebbe mai imma-
ginato un’analoga forma

di secessione indolore.
Imprenditori e politici

hanno, dunque, due agen-

de qualitativamente diver-
se. In quella di chi si sfor-

za di produrre ricchezza e

occasioni di lavoro spicca-

no le inquietudini sul futu-
ro di Eurolandia. Con tutti

i faticosi adattamenti che

la moneta unica ha richie-

sto — non ultimo com-
pensare il rapporto squili-
brato con il dollaro debo-
le — le imprese sono co-
scienti che senza euro re-
steremmeo disancorati, sa-
remmo in balia delle no-
stre contraddizioni e pigri-
zie. C’¢ nel milieu politico
sufficiente consapevolez-
za di questi rischi? Oppu-
re prevale il batticuore per

Ia scelta definitiva che fa-

ra in Parlamento uno dei

rappresentanti degli italia-
ni all'estero?
E ¢hiaro che I'export re-

sta la carta pit importante
che possiamo giocarci per
uscire dalla crisi, per en-
trare nei mercati emergen-
ti, quelli che promettono
di crescere di pit. Ma nel-
l'agenda politica di questa
priorita non v'¢ traccia.
Nei giorni scorsi il mini-
stro Giulio Tremonti ha
definito «folkloristiche»
le nostre strutture di pro-
mozione all’estero. E da
maleducati chiedere ai
partiti della maggioranza
di sospendere per un mo-
mento la compravendita
di deputati e/o senatori e
decidere cosa vogliamo fa-
re dell'Ice e delle sue sette
sorelle? O aspettiamo che
tutti, proprio tutti, i nostri
concorrenti abbiano nel
frattempo conquistato le
loro brave quote di merca-
to in India, Cina, Brasile e
Sudafrica?

Parliamo, infine, della
domanda interna. La mag-
gior parte delle piccole im-
prese, che non hanno mas-
sa critica e muscoli per an-
dare all’estero, opera sul
mercato nazionale e non
intravede alcuna prospetti-
va di crescita. Qualche cal-
colo, pur approssimativo,
ci porta a dire che avremo
uno stock di circa 13 milio-
ni di famiglie con un red-
dito disponibile attorno ai
1.500 euro o poco piln. I ri-
flessi in termini di politi-
che sociali sono pitu che
evidenti, mentre per le
aziende italiane il rischio
¢ chiudere per mancanza
di clienti o essere stronca-
te dalla concorrenza slea-
le che si nutre di contraffa-
zione e illegalitd. Anche
questo tema, purtroppo,
resta fuori dall’agenda del-
la politica e cosi il senti-
mento di estraneita si fa
pit forte, La secessione, a
questo punto, puo anche
cambiar sapore, diventare
pit aspra. Non ¢i vuole
molto, si chiude in Italia e
si riapre al di la del confi-
ne. Nel Canton Ticing, in
Carinzia o in Slovenia.

ddivico@rces.it
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