assomigliano. Sof-
Buwd’ frono dello stesso
narcisismo. Concepiscono
la politica come un palco-
scenico dove vi & posto
per un solo attore e reagi-
scono alle critiche della

stampa come a un insulto. -

Confondono la sfera pub-
blica con la sfera privata e
I'interesse personale con il
bene generale. Credono
che i vertici internazionali
siano un club e vedono
nellavversario politico un

nemico. Hanno la segreta

convinzione che i loro di-
fetti siano Ie loro virtit. So-
no -dunque fatti per inten-
dersi? No. Due uomini po-
litici possono trovare soli-
di punti d’'intesa quando
sono legati da una comu-
ne visione o ideologia, co-
me accadde fra Alcide De
Gasperi e Robert Schu-
man, Bettino Craxi e
Francois Mitterrand. Ma
quando hanno caratteri
eguali e interessi diversi,
la somiglianza crea piu

hanno trovato qualche ac-
cordo nel loro ultimo in-
contro, questo si deve so-
prattutto alla comune con-
statazione che lo scontro
permanente fra i due Pae-
si avrebbe finito per dan-
neggiare entrambi. Come

“tuttii grandi giocatori, tut-

tavia, detestano i pareggi e
vorrebbero alzarsi dal tavo-
lo soltanto dopo avere vin-
to la partifa.

Possiamo, dopo il verti-
ce romano, parlare alme-
no di pareggior Credo che
occorra anzitutto sgombra-
re il campo dai reciproci
vittimismi e dal ricorso
agli artifici retorici con cui
i due Paesi infarciscono
spesso i loro rapporti. L'Tta-
lia non & una colonia fran-
cese e la Francia non po-
frebbe colonizzare la peni-
sola neppure se lo volesse.
Le sue industrie fanno in
Italia cio che le industrie
italiane farebbero volentie-
1i (e in alcuni casi hanno

fatto) al dila delle Alpi. Le -

sto a tavola, a seconda del-
le circostanze e degli inte-
ressi, esattamente come
accade tra Francia e Gran
Bretagna o Francia e Ger-
mania. Né pili né meno.

Esiste tuttavia una fon-
damentale differenza.
Quando agiscono in Fran-
cia, soprattutto sul piano
economico, gli italiani tro-
vano di fronte a sé aziende
e istitnzioni che rispondo-
no alla politica di un gover-
no generalmente unito e
solidale. Quando agiscono
in Italia, i francesi hanno
spesso Y'occasione di sfrut-
tare le divisioni e i bisticci
italiani. Tralascio gli esem-
pistorici di questa vecchia
maledizione italica e mi li-
mito a ricordare che i re-
centi successi di grandi
gruppi francesi nella peni-
sola sono molto spesso do-
vuti all'incapacita dei con-
correnti italiani di trovare
un accordo.

Come nel caso di Carlo
VIII (il re di Francia che
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< ilvio Berluéconi e conflitti che intese. due diplomazie possono nel1492 scese nella peniso-
Nicolas Sarkozy si Se Berlusconi e Sarkozy collaborare o rubarsiil po- laperrispondere all'appel-

lo di Ludovico Sforza), i
francesi vincono perché
qualcuno in Italia conside-
12 la vittoria dello stranije-
ro preferibile al successo
del concorrente italiano. E
accaduto nel caso di Me-.
diobanca, Edison, Assicu-
razioni Generali, Banca Na-
zionale del Lavoro, oggi
forse Parmalat, domani
forse Alitalia. Accade quan-
do il governo € incapace
di fare fronte comune. Ac-
cade quando gli industria-
li preferiscono litigare
piuttosto che lavorare in-
sieme. Accadde quando le
opposizioni preferiscono
mandare a casa il governo
piuttosto che dargli una
mano a vincere una parti-
ta nazionale. Rimprovera--
re la Francia in questi casi
& soltanto I'alibi che ¢i per-
mette di ignorare le nostre
responsabilita e di non
trarre da cio che é accadu-
to una lezione per il no-
stro futuro.
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