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Innovazione di processo, progettazione interna, brevetti: una nuova generazione di costruttori

Crescono le super specializzate

I casi Meraviglia (Brescia), la piccola Spf (Alessandria) e la Rubner di Bolzano

DI AtESSANDRO ARONA

ffici di ricerca
e  sviluppo,
brevetti, forti

studi di pro- |

gettazione interna, qualifi-

cazione costante del perso-

nale, utilizzo di elementi
strutturali prodotti in sta-
bilimento.

Sono ormai decine le
aziende di costruzione che
puntano sull’edilizia resi-
denziale ad alta prestazione
energetica, alcune delle qua-
li in particolare fanno del
low energy una vera specia-
lizzazione, una “ragione” di
vita. E tra queste ultime
emerge un modello di im-
presa molto diverso da quel-
lo del costruttore tradiziona-
le.

L'INNOVAZIONE

Le imprese che si specia-
lizzanc in low energy han-
no un forte studio di proget-
tazione interno (0 una rete
di - professionisti
“coHegati”);, e la progetta-
zione dettagliata degli inter-
ventt svolge in generale un
tuolo chiave nel calcolare e
ottenere edifici ad alta pre-
stazione energetica.

Elevata attenzione viene

m Palazzina in dasse A+ a Spinetta Mareng

poi dedicata alla ricerca e
selezione dei fornitori spe-
cializzati, vale a dire i mate-
riali e ghi impianti per il
risparmio energetico. Infi-
ne: 1a necessita di avere per-
sonale, anche operaio, an-
ch’esso specializzato in eco-
edilizia, da formare e ag-
giornare  periodicainente,
Qui di seguito. tre  casi
“simbolo”: un’impresa me-
dia, una piccolissima, una
specializzata nel legno.

MERAVIGLIA (BRESCIA)

La Meraviglia Spa di
Brescia ¢ una media impre-
sain fase di crescita, che ha
fatturato nel 2009 60 milio-
ni di euro (+10% sut 2008).

(AD), impresa Spf (Al}
Esiste da cinquant’anni, ma
«dal 2001 — spiega il titola-
re Bruno Meraviglia — ab-
biamo fatto dell’edilizia a
basse consumo energetico
la nostra scelta strategica».
Circa il 75% del loro fattu-
Tato & nel residenziale: «Da
anni - spiega Meravighia —
non facciamo case con me-
no della classe B, e nei nuo-
vi progetti che stiamo av-
viando puntiamo solo sulla
ciasse A. Almeno qui in
Lombardia la gente non
vuole pili comprare case in
classe bassa».

La Meraviglia opera sia
in conto proprio che in con-
to terzi. Circa un quarto del-
la sua edilizia residenziale

¢ fatta tramite strutture pre-
fabbricate, fornite dalla Ille
Costruzioni (legne) e dalla
Edilcentro (metallo). L im-
presa ha un ufficio compo-
sto da tre ingegneri che si
occupa a tempo pieno di
studio e ricerca: «In pratica
— spiega Meravighia — ricer-
cano costantemente sul mer-
cato materiali e tecnologie
innovative, testandone poi
I'utilizzo in via sperimenta-
le». «Altro punto chiave —
aggiunge — & la progettazio-
ne, con sei progettisti inter-
ni ¢ 30 legati “In rete”».

SPF, FRUGAROLOD (AL)
La Spf di Frugarolo
(Alessandria) & una piccola

w Case in classe B Bregnano (Como), Meraviglia Spa di Brescia

azienda familiare (15 milio-
ni di euro nel 2008, calato a
cinque miltiont di euro nel
2009) che da cinquant anni
opera su scala locale in tutti
i campi dell’edilizia. Su
spinta dei due titolari, i qua-
rantenni Paola Renati e Sal-
vatore Falleti, da alcuni an-
ni Pimpresa ha scelto di
puntare sulla sostenibilita:
nel 2005 aderisce al proto-
collo CasaClima per certiti-
care i propri alloggi, ha poi
brevettato un proprio mar-
chio (Spf Verdecasa) e nel
2009 ha vinto il premio Ca-
saClima Award con una pa-
lazzina realizzata a Spinetta
(AD), 1a prima in classe Oro
in Piemonte. «Lavoriamo

esclusivamente in classe A
— spiega il responsabile
marketing Stefania Cora —
stiamo costruendo a Pavia e
Savona e abbiamo tra le ma-
ni un grosso progetto che
fara risalire il nostro fattura-
to». L'edificio di Spinetta.
tuttavia, in vendita da gen-
naio 2008, ha faticato a tro-
vare acquirenti singoli, e so-
Jo ora la Spf sta chiudendo
il contratto per vendere 1'in-
tero edificio a un ente pub-
blico.

RUBNER (BOLZANO)

La Rubner di Chienes
(Bolzano) ¢ 1a pid nota im-
presa altoatesina specializ-
zata nel legno: fattura 400
milioni di euro come grup-
po e 50 nel settore Haus
(progettazione ¢ costruzio-
ne di case prefabbricate,
chiavi in mano, soprattutto
mono-bifamiliari, ma anche
palazzine). «Produciamo ca-
se in classe A, B o C —
spiega Bruno Delle Pezze,
direttore commerciale di
Rubner Haus — a seconda
delle richieste del cliente. I
costi al mq vanno da 8-900
euro a 1.200-1.300. Vendia-
mo il 20% all’estero, e nel-
¥80% italiano solo il 15%
circa & in Alto Adigen.»
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